


Q@ fenomeno

Il mercato cosmetico dedicato alla cura della
pelle e dei capelli € in graduale aumento. Il
fenomeno & dovuto al fatto che sempre pivu
persone dedicano tempo alla cura del proprio
aspetto ed &€ aumentato nel contempo il numero
di persone che desiderano accedere a questi
prodotti.

La domanda, sopratftutto di prodotti dedicati a
particolari tipi di pelle e capelli € in costante
aumento, " avallata sia da una maggiore
consapevolezza che occorra un prodotto
differenziato per trattare un elemento come la
pelle ed il capello, sia dalla diffusione di etnie
diverse.
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| numeri lasciano intendere che c’e spazio per nuovi progetti imprenditoriali. La richiesta di prodotti
dedicati e I'esigenza di aumentare la qualitd, non solo sul prodotto ma anche nel servizio, € I'asse
portante del nuovo modello di business di Beleza Pura. Il canale GDO e MassMarket, basati
esclusivamente sul prezzo, lascia costantemente spazio agli altri protagonisti. Il canale Farmacia cede

punti agli altri settori perché fortemente orientato al farmaco di cui gode dell’esclusivita. |l format di
vendita Beleza Pura si basa sulla particolare attenzione all’ascolto delle esigenze del Cliente,
proponendo prodotti ad hoc di elevata qualita ed efficaci.

Cosmesi ltalia (linee prodotti)

Profumeria
1525 €

Capelli
1884 €

Capelli

Farmacie

355 €
Gdo e

MassMarket

737 €
Altri Negozi

380 €

Profumerie
411 €

Dati in milioni di Euro

Cura della pelle

Farmacie
473 €
Gdoe
MassMarket

982 €
Altri Negozi

506 €

Profumerie
548 €




Porche il Prasile

I Brasile ha wuna industria cosmetica molfo
avanzata e soprattutto € la prima industria in
termini di offerta per numero di prodofti e
fipologia di applicazione.

Cosa vuol dire2 Vuol dire che i prodofti cosmetici
brasiliani devono — per necessitd — coprire una
vasta gamma di consumatori. Il Brasile & popolato
da etnie molto diverse tra di loro: basti pensare al
sud, dove l'influenza europea € piU marcata in
confrapposizione al nord dove l'etnia di
provenienza € africana.

Ed & proprio per questo motivo che, riallacciandosi
al fenomeno di crescita, siamo in grado di
proporre sul mercato italiano prodofti che
inconfrano la curiositd della clientela italiana e+
trovano la completa applicazione sui clienti di
etnie diverse.

Dal Brasile abbiamo anche “importato” la qualita

e |'attenzione verso le esigenze del cliente,

creando nel punto vendita un ambiente per

accoglierlo ed un modello di  business
completamente differente dal tradizionale, dove
al centro c’e I'offerta del servizio a cui & collegato
il prodotto.



Dal punto di vista commerciale:

e marchi top dell'industria brasiliana
e prodotti esenti da obsolescenza

e assenza di royalties

e vasta area in esclusiva

e alta redditivita

e basso investimento

Porche Peleza Pura

Dal punto di vista umano:

e perché & un gruppo di persone e
non una multinazionale

* una rete piccola ed efficace, da

vivere da protagonista

e ampia autonomia decisionale

* sarai imprenditrice senza essere sola

 possibilitd di diventare imprenditrice

senza I'ausilio di soci




Dal punto di vista generale:
e assistenza allo sviluppo del Business Plan
e contrafto semplice e frasparente

e collaborazione all'individuazione del punto vendita
e realizzazione layout del punto vendita

e direzione lavori per I'allestimento del punto vendita

e supporto a 360° per I'apertura dell’ aftivitd

e arredamento unico, funzionale di elevato design

Dal punto di vista organizzativo:
e pratico ed intuitivo software di
gestione, utilizzabile ovunque
e contratto semplice e frasparente
e supporto costante nei processi
decisionali di acquisto
e Organizzazione rapida e
consolidata

C@ome nasce e cresce %6’6{8 Q ura

Il progetto BELEZA PURA rispetta e supera i minimi di legge imposti ai contratti di franchising, fornendo la-
necessaria preparazione e formazione pre - post vendita, un dialogo diretto e continuo con tutti i
protagonisti, una condivisione degli obiettivi e degli incentivi messi a punto ogni anno, al fine di
raggiungere la soddisfazione dell’ affiliato e del proprio progetto imprenditoriale.



Impegno

Tutte le persone amano prendersi cura di loro
stessi; noi ci impegnamo a soddisfare. con
enfusiasmo  questo  desiderio  offrendo  un
prodotto distinfivo e gratificante

Rispetto

ll-profondo senso dirispetto per noi stessi, ci porta
ad averlo anche nei confronti del Cliente e dei
colleghi. Rispettiamo i diritti, i ruoli e la dignita
delle persone con cui lavoriamo o
semplicemente entriamo in contatto.

Appartenenza

La profonda passione per il nostro lavoro unita
alla volonta di instaurare rapporti personadli
equilibrati e proficui, crea in noi e nei nostri
partner il senso di appartenenza ad una squadra
che persegue gli obiettivi comuni con la stessa
forza, lealtad ed impegno di tutti. L'orgoglio di
appartenenza e cid che ci spinge all’azione
comune.




QQ nostipunti di forza

Ascolto

Ascoltare € uno dei nostri impegni quotidiani: il ?
confronto, la disponibilitd al dialogo, la e "3
trasmissione delle informazioni chiare & cid che v
vogliamo fare.

Onesta «
Siamo persone responsabili e per questo agiamo

nel rispetto delle leggi ma soprattutto nella lealta

e nell'efica. Da qui, prestiamo attenzione alla
trasparenza dei rapporti umani, alle promesse

fatte e allequitd dei rapporti personali e
professionali.

Felicita

Ogni giorno ci poniamo un nhuovo fraguardo,
partendo sempre dalla soddisfazione del cliente. |l
nostro punto di partenza & I'offerta di un servizio a
cui e collegato un prodotto. Seguendo questo
percorso si ottengono due cose assolutamente
legate ed indivisibili: la soddisfazione del cliente e *=
la generazione di profitti per sostenere la crescita
aziendale anche dal punto di vista umano.
Crediamo fortemente nella felicitd come chiave =
del successo.



Qthstri purﬂ;i df\f@rga pel\ I'imprenditore

Autonomia

La tua autonomia sopra di tutto. Potrai sfruttare il
confronto con altri imprenditori di Beleza Purg,
mantenendo sempre |'ultima parola su come
svolgere il tuo business, perché le regole presenti
in Beleza Pura dichiarano i minimi livelli di
~ collaborazione e non i limiti.

Si parld‘égn persone e non con orgdnizzazioni
Beleza Pura e fatta di persone organizzate, non e
una orgcnllamone di persone senza volti.

Proge’ifd\gl"ii;émminile

Un pron:ﬁi@ fipicamente dedicato alla bellezza
femminile, dove le tue migliori clienti diventeranno
‘anche le fue migliori amiche e le fue migliori
amiche dwe;n’reronno le fue migliori clienfi.

Servizio t:bllegaio ad un prodotto

aftivita il tuo confributo € il piu importante. I
prodotto sard solo la proposta finale dell’atto di
vendita. Al primo posto ci sei tu con le tue qualita

e la tua professionalitd; il prodotto € una

conseguenza. . y

-~ Cosa vuol dire2 Che nello sviluppo della tua !

Software utilizzabile ovunque
In qualsiasi luvogo e momento potrai occuparti del
tuo business. Il soffware di gestione & utilizzabile
ovunque, anche tramite smartphone, senza che
venga violata la fua sicurezza ed i tuoi dati.
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QQ nostii punti di forza per i Lliente

Prodotti innovativi

Beleza Pura offre sempre prodotfi innovativi e
allavanguardia nella cosmesi. Novitd che
sempre piu soddisfano le crescenti esigenze delle
Clientfi.

Cronogrammi capillari

La professionalitd dei nostri punti  vendita
permette la stesura del cronogramma capillare
personalizzato, ovvero quali, come, quando e
perché usare i nostri prodotti: € la carta d’identita
abbinata all’'unicitad di ogni Cliente. E' il nostro
vestito sarforiale fafto su misura per Lei.

Presenza sui social

Un canale semplice, direfto, dove i tuoi successi
verranno condivisi. | Clienfi si abitueranno ad
attingere dal Social Beleza Pura per essere sempre
aggiornati sui prodotti, sulle abitudine e sui segreti
di.come curare e coccolare i capelli, la pelle e la
propria autostima.

Fidelity Card
Beleza Pura ha il piacere di lusingare le proprie
Clienti  offrendo sconfi, promozioni e premi,
riconoscendo attraverso la Fidelity Card il profilo
di ogni Cliente.

Attendimento speciale

Nel punto vendita la Cliente arriva e deve essere
coccolata: la presenza di musica discreta, le
bevande fresche e calde sono il necessario
complemento al dialogo per la consulenza di
vendita.




Your beauty, our inspiration

Lrediameo f@rtemente

nella felicita come ch:ave

del successo







